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Quando abbiamo avviato Stepper Italia, sapevamo
che era fondamentale partire con basi solide, senza
complicare subito la gestione. Oggi possiamo contare
[wxw M3D [--D-i
e maggiore controllo su tutte le attivita operative.

La differenza I'ha fatta anche il rapporto con Agomir:

non un semplice fornitore, ma un partner presente,
~I[E TilGexexrDEDrex~ixD+}D rDMrixr
tempo.

Il percorso non si ferma qui: stiamo gia lavorando per
potenziare ulteriormente gli strumenti, sviluppare
un’area di formazione dedicata agli ottici e introdurre
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